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Cintia Mano, brings real-life examples of how angels can
contribute to the growth of startups with smart money to increase
the portfolio valuation of angel funds.

Business Angels Talks: Quantitative e
Angel Investing

what are the metrics you should look for when searching for the
next startup to invest in? Serial angel investor and
entrepreneur, Michzel de 1a Maza, shares his secrets with
aspiring business angels.
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:> A atuacao de um anjo pode
esmo contribuir para o

sucesso de uma startup?




O dinheiro do anjo impacta?

Empresas que receberam funding de grupos de anjos (US)

® 25% mais chances de sobreviver apdés 4 anos
11% de aumento de chances de exit

19% mais chances de chegar a 75 colaboradores

Os mesmos pesquisadores conduziram um estudo em 13 grupos de 11

paises, obtendo resultados similares em termos de sobrevivéncia,
exits e contratacoes.

Fonte: Kerr, William R., Josh Lerner, and Antoinette Schoar. "The Consequences of Entrepreneurial Finance: Evidence from Angel
Financings." Review of Financial Studies 27, no. 1 (January 2014): 20-55.



https://www.hbs.edu/faculty/Pages/download.aspx?name=Kerr_Lerner_Schoar%20RFS14.pdf
https://www.hbs.edu/faculty/Pages/download.aspx?name=Kerr_Lerner_Schoar%20RFS14.pdf

Retornos de investimento anjo

Pesquisa com

- 158 investidores anjo, membros de algum grupo/rede
- 1.080 investidas

- 406 exits

Distribuigao dos retornos

56%

Tempos médios:
Saida: 3.6 anos
Perda total: 3 anos
Com ganhos: 6 anos

Maltiplo médio 2.2X
35% TIR aprox: 22%
Média de 8% de share

% EXxits

3% °% 1%
0
I

<1X 1Xa 5X 5X a 10X 10X a 30X > 30X

Multiplos nas saidas

Saidas Valor retornado

Fonte: Wiltbank, RE (2009) Siding with the angels: Business angel investing - promising outcomes and effective strategies.




Retornos dos anjos em O
diferentes estudos

. 10% of
Multiple Hold IRR  <1X oitoras
2016
TRACKING ANGEL
CKNGANGEL 2 X 4.5, 22% 70% 85%
2007
' 26 35 27% 52% 90%
2009
e 22 36 22% 56% 80%

Fontes:
Wiltbank, R. (2009) Siding with the angels: Business angel investing - promising outcomes and effective strategies.

Wiltbank, R; Boeker, W (2007) Siding with the angels: Business angel investing - promising outcomes and effective strategies.
Wiltbank, R; Brooks, W (2016) Tracking angel returns




Expertise dos anjos na industria da startup
Anjos com experiéncia empreendedora

Ao menos 20 horas de due diligence
Participacao dos anjos apos o investimento

Investimentos sem follow-on




Participacao dos anjos po6s-investimento

Nivel de participacao:
- Ativa: membro do board ou interacoes
diarias, semanais ou mensais

Retorno e participagao )
- Passiva: sem assento no board e com

u Passiva ©Ativa interacgoes trimestrais, anuais ou raras
60%
Formas de participagao:
40% - Coaching
319 33% - Ser membro do board
- Apresentacoes a clientes ou
16% parceiros
6% 4% 3% i & - Algum envolvimento operacional
po— — ’
<1X 1X a5X 5Xa 10X 10X a 30X > 30X Limite para interacdo
- Quando o anjo assumiu uma posicao de .
gestao (13% dos investimentos), os
retornos foram menores
Fontes:

Wiltbank, R. (2009) Siding with the angels: Business angel investing - promising outcomes and effective strategies.
Wiltbank, R; Boeker, W (2007) Siding with the angels: Business angel investing - promising outcomes and effective strategies.




Estudo de Caso



Portfolio de investimento anjo

® 27 startups early stage investidas desde 2015
® Ampla variedade de industria, perfil de founders
e B2B e B2C

e Idade média de investimento: 4,8 anos
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Startups com maior
participacao dos
anjos obtém melhores
resultados?



Distribuicdo dos retornos potenciais

Distribui¢cao dos retornos

56%
[Estudo Siding }

with Angels

35%

48%

% EXxits

5%

o 1%
26% —
1X a 5X 5X a 10X 10X a 30X > 30X

Multiplos nas saidas

11%
7% 7%
- .
1Xa5X 5Xa 10X 10X a 30X > 30X

(*) Estimativa de retorno:
para startups com exit, foi utilizado o valor da operagao

para startups que ainda nao tiveram exit, o valor da ultima precificagdo de mercado
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Retorno® de acordo
participacao

Nivel de Numero de Multiplo
participagao startups médio
Ativo 10 8,26
Pouco Ativo 3 4,00
Passivo 14 0,78
Total 27 5,18

(x) Estimativa de retorno:
para startups com exit, foi utilizado o valor da operacao
para startups que ainda nao tiveram exit, o valor da ultima precificacao de mercado

com o nivel de 0)

Ativo: anjo acompanhando ativamente a startup
Pouco Ativo: anjo acompanhando a startup com pouca atuacao

Passivo: acompanhamento raro ou inexistente
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Retorno e participacao do anjo

Retorno e participagéo

m Passiva = Ativa

Retorno e participacdo 0%
. - . estudo Siding
HPassiva ™ Ativa 40%

319 33%

79% 16%
<1X 1Xa5X 5X a 10X 10X a 30X > 30X
31%
21% 23%
15% 15% 15%
0% 0% - 0% -
<1X 1Xa 5X 5X a 10X 10X a 30X > 30X

(*) Estimativa de retorno:
para startups com exit, foi utilizado o valor da operagao

para startups que ainda nao tiveram exit, o valor da ultima precificagdo de mercado
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Em que temas os anjos contribuem mais?

MVP, Validacao Operacao, tragao cala, crescimen

° Networking para PQCs, ° L1§eranga, Ggstao de e Planejamento e conducdo de
validacao e pesquisa de Crise, Conflitos rodadas de fundraising
mercado Societarios

. - . e Identificacao de oportunidades

e Conhecimento sobre o ® Apresentacdo a potenciais (M8A. Exits, Editais)
mercado de atuacao para clientes ou parceiros ’ ’
definicdo de features e (referéncia)

abordagem aos clientes

15

® Expertise técnico em
e Estratégia de GTM vendas, relacionamento
com cliente, marketing,
tecnologia




> Como a relagao
anjo-founder pode
alavancar ou limitar a

atuacao do anjo?




Alinhamento de expectativas sobre a relacao: o
anjo pode influenciar, nao decidir ou controlar
Iniciativa deve ser do founder

Founder coachable + anjo que agrega

Definir situagoes claras de apoio

Construcao de uma relacao de confianca




0 que pode impactar a atuacao do anjo?

® Responsividade: o quanto os founders estao receptivos ao envolvimento de
um anjo

e Comunicacao adequada: “nao ligo para ela a toda hora para dizer o que
esta acontecendo. Se fosse assim, eu estaria apenas comunicando com todo
mundo e nao fazendo nada pelo negécio”

® Reacao a consultas / pedidos de informacao especificas: reagao do founder
e compreensao do anjo

® Iniciativa para a interacao: falta ou excesso de iniciativa para as
interacoes i

Fonte: Stephanie A. Macht (2011) The role of investee company managers in business angels' involvement: empirical insights from
dyadic data, Venture Capital: An International Journal of Entrepreneurial Finance, 13:3, 267-293
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0 dﬁa dizem os founders?

\
\

SOl acompanhamento semanal e [VERRA=] (X3 [o)

grupo com executivos de muita vivéncia e

experiéncia nas mais diversas &reas, vem
/ . . F 4

sendo um /divisor de aguas dentro da

KnowCode./ Ter & disposicdo [defeloK-FFY
WETd A lIitlé algo imensuravel para nos.”

/
Lucas Galvanini, COO

/



que dizem os founders?

“ Entrar no Portfélio da COREangels Atlantic foi um ponto de inflexao
importante bara a QRPOINT, além de termos a oportunidade de fazer o
processo de internacionalizacao com todo o apoio e expertise da
COREangels, temos acesso a um rede de investidores e empresas que
podem nos/ ajudar em diversas areas de atuacao. A COREangels tem uma
forte atuacao em apoiar as Startups do seu portfolio, com
acompanhamento mensal, contribuigao, consultoria e mentoria para
apoiar as decisoes da Startup e IRERLIGE T ORETEY R Tl 20§ (o) ol [0 FEF- 1S
estratégias e métricas.”

’,Eduardo Fiuza Lobo, CEO

C“RE:-



0 que dizem os founders?

o

Usizebay |
“Temos uma5 rotina de trabalho com o fundo que
permite compartilharmos experiéncias e também obter
com frequéncia sugestoes e indicagoes referentes ao
mercado de investimento, EEEREF I ele] lo T 1Te bk Lor-Tor-To Mo [}
profissionais e/ou empresas que podem nos ajudar em
demandas que estamos trabalhando na Sizebay. E uma

relagao bastante simples, direta e de proatividade

dos investidores para com a Sizebay.”

Makcelo Bastos, CEO

C“RE:-






